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Unser Leitmotiv
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ERP Management  

■ ist das führende deutsche Leitmedium für Orientierung auf dem 
ERP-Markt 

■ betrachtet Auswahl, Einführung, Betrieb und Ablösung von ERP-
Systemen 

■ hilft bei allen wegweisenden IT-Entscheidungen 

■ hat die smartesten Anbieter-Lösungen immer im Blick



ERP Management ist das einzige 
Fachmedium
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■ das sich ausschließlich auf ERP-Systeme 
fokussiert 

■ mit KI-basiertem Matching-Portal 
zwischen Anbietern und Anwendern 
(Start: Mitte/Herbst des Jahres 2022) 

■ mit einem besonders niedrigen TKP im 
Vergleich mit anderen deutschen IT-
Websites 

■ mit einem einzigartigen Pay-per-view- 
und Pay-per-issue-Konzept 

■ mit einfacher Leadgenerierung durch 
Paid Content

www.erp-management.de
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Kundenservice GITO mbH Verlag 
Kaiserdamm 23 | 14057 Berlin
Tel.: +49 30 41 93 83 64 | Fax: +49 30 41 93 83 67
E-Mail: service@gito.de 

Darum geht es: 
• Aspekte der ERP-Auswahl
• Vorgehensweisen für die ERP-Einführung
• Kostenmanagement und Vertragsgestaltung
• Erfolgreicher ERP-Betrieb
• Cloud Computing als alternative Betriebsform
• Erfolgsfaktor Usability

Zukunftsfähig mit ERP-Systemen - 
Auswahl, Einführung und Betrieb
Sandy Eggert (Hrsg.)
ISBN  978-3-95545-385-5
E-Book: 145 Seiten, 99,00 EUR inkl. MWSt.

Ihre Vorteile: 

3 38 Fachaufsätze namhafter Autoren aus Forschung und Praxis
3 Aktuelle Entwicklungen des ERP-Marktes
3 Aufbereitete Forschungsergebnisse für die praktische Anwendung 
3 Tipps und Hilfsmittel für die ERP-Entscheidung 
3 Erfolgsfaktoren für den Betrieb von ERP-Systemen

Mit ERP 
aus der Krise
Die Corona-Pandemie zeigt vielen Unternehmen 
unterschiedlicher Größen und Branchen die 
Schwachstellen ihrer IT-Infrastruktur recht deut-
lich auf. In diesem Zusammenhang spielt der Ein-
satz von ERP-Systemen oft eine zentrale Rolle. 
Das vorliegende Sammelwerk enthält ausgewähl-
te Artikel namhafter Forscher und Praktiker, um 
Expertenwissen rund um das Thema eines erfolg-
reichen ERP-Einsatzes für Anwendungen in der 
Praxis nutzbar zu machen. Es wendet sich vor al-
lem an IT-Entscheider, die Digitalisierungsanstren-
gungen planen und dabei auf einen optimierten 
ERP-Einsatz setzen.

Jetzt bestellen:  www.gito.de 

Wachstum  
durch ERP

ERP-Einführung

Finanzierung von  
ERP-Projekten

Business Analytics

Self-Service BI

IT-Security

Prozessmanagement

User Experience mit SAP 

Auswahl, Einführung und Betrieb von ERP-Systemen
2/2021
April 2021
 ISSN 1860-6725

NEU:  
Aktuelle  

CRM-Marktübersicht
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■ Mit unserem neuen Webauftritt verzeichnen wir eine 
Verdreifachung der Besucherzahlen seit 2018.  

■ Unsere Website hat monatlich über 11.200 Besucher (unique 
visitors) mit einer überdurchschnittlich hohen Verweildauer von 
6,3 Minuten.  

■ ERP Management publiziert einzigartige Fachinformationen rund 
um den ERP-Einsatz im Unternehmen und ist das wichtigste 
Informationsmedium für die einflussreichsten Führungskräfte der 
Branche und die Vorreiter der Wirtschaft. 

Unsere Zielgruppe: Daten und Fakten 



Unsere Zielgruppe: Daten und Fakten
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Verbreitung der Printausgabe 

bis zu 6.365 Exemplare 
(Messeausgaben) 

Leserschaft 

12.056+ Leserinnen und Leser 

Webseitenaufrufe 

90.000+ (monatlich) 

Webseitenbesuche 

11.200+ (monatlich)

Unsere Leserinnen und Leser 
nach Branchen

sonstige
362

Forschung
723

Dienstleistungen
1.326

Beratung
1.567

Handel
3.737

Industrie
4.340



Statistiken zur Leserschaft
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ERP Management erreicht derzeit 12.096 Entscheidungsträger. 
Diese verteilen sich wie folgt:

Behörden u. a.

11 %

Große Unternehmen

26 %

Mittelstand < 500 MA

45 %

KMU < 100 Mitarbeiter
18 %

Branche Unternehmensgröße

sonstige
362

Forschung
723

Dienstleistungen
1.326

Beratung
1.567

Handel
3.737

Industrie
4.340

Jede Ausgabe von ERP Management erreicht ca. 1,9 Leser. 
Die Reichweite beträgt somit bis zu 12.056 Leser.  

(Quelle: Adressdatenbank mit qualifizierten Lesern und Leserbefragung 2020)



Online-Themen 2022
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ERP-Management.de 1/2022  
Internationalisierung  
ET 22.02.22  

ERP-Management.de 2/2022  
Digital Management  
ET 25.04.22  

ERP-Management.de 3/2022  
ERP-Auswahl  
ET 21.06.22  

ERP-Management.de 4/2022  
ERP-Integration  
ET 06.09.22  

ERP-Management.de 5/2022  
ERP Success Factors  
ET 18.10.22  

ERP-Management.de 6/2022  
ERP Analytics  
ET 06.12.22 
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Print-Themen 1. Halbjahr 2022
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Ausgabe Jan/Feb 2022 
Marktführer:  
„Die besten ERP-Systeme“ 
Themen u. a.: 

■ Internationale ERP-Auswahl 
■ Erfolgsfaktoren globaler ERP-

Projekte 
■ Digitalisierungsstrategien 
■ Industrie 4.0 
■ BI für internationale ERP-

Lösungen 
■ Cloud SLAs, IT-Services 
■ Usability 
■ Datenschutzkonformität  

Termine 

Erscheinungstermin       
22.02.2022 

Anzeigenschluss             
21.01.2022 

Druckunterlagenschluss   
28.01.2022

Ausgabe März/April 2022 

Digital Management | HMI 

Themen u. a.: 

■ Erfolgreiche 
Digitalisierungsprojekte 

■ Digitalisierungsstrategien 
■ Cloud Computing 
■ Big Data/Data Governance 
■ Digitale Transformation 
■ IT-Integration 
■ Potenziale der Blockchain-

Technologie 
■ Datenschutz/IT-Sicherheit  
 
Termine 

Erscheinungstermin       
25.04.2022 

Anzeigenschluss              
24.03.2022 

Druckunterlagenschluss  
31.03.2022

Ausgabe Mai/Juni 2022 

ERP-Auswahl 

Themen u. a.: 

■ Anforderungsanalyse 
■Marktentwicklung 
■Wirtschaftlichkeitsanalysen 
■ Risikomanagement 
■Master Data Management 
■ Auswahlberater 
■ ERP-Auswahlvorgehen 
■ Prozessanalysen 
■ IT-Support 

Termine 

Erscheinungstermin       
21.06.2022 

Anzeigenschluss             
27.05.2022 

Druckunterlagenschluss   
20.05.2022
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Print-Themen 2. Halbjahr 2022
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Ausgabe Juli/Aug 2022 
Marktführer „Die 
besten ERP-Systeme“  
Themen u. a.: 

■ ERP-Auswahl und 
-Einführung 

■ Schnittstellenkonzepte 
■ Updatemanagement 
■ BPMN und 

Prozessmodellierung 
■ ERP-CRM-Integration  
■ Stammdatenmanagement  

Termine 

Erscheinungstermin       
06.09.2022 

Anzeigenschluss             
05.08.2022 

Druckunterlagenschluss   
12.08.2022

Ausgabe Sept/Okt 2022 
Erfolgsfaktoren von ERP | 
ERP-Kongress 
Themen u. a.: 

■ Erfolgskriterien für ERP-Projekte 
■ Agile Einführungsstrategien 
■ Innovative Digitalisierungsstrategien 
■ Projektplanungsinstrumente 
■ ERP und Industrie 4.0 
■ Top Management Support 
■ Projektmanagementmethoden 
■ Schulungen und Weiterbildungen 
■ Change Management  

Termine 

Erscheinungstermin       
18.10.2022 

Anzeigenschluss              
16.09.2022 

Druckunterlagenschluss  
23.09.2022

Ausgabe Nov/Dez 2022 
ERP Analytics 

Themen u. a.: 

■ Automatisierte Prozessplanung 
■ Robotic Process Automation 
■ Business Intelligence 
■ Automatisierte Datenanalyse  
■ Predictive Analytics 
■ Data Mining 
■ In-Memory-Computing  
■ Business Analytics 
■ Stammdatenmanagement  
 
Termine 

Erscheinungstermin       
06.12.2022 

Anzeigenschluss             
04.11.2022 

Druckunterlagenschluss   
11.11.2022
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Branding
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So steigern Sie die Bekanntheit Ihrer Marke  

Kombinieren Sie die Vorteile von digital und print

✓ Imagebanner auf ERP-
Management.de 

✓ Eintrag ins ERP-Anbieterportal  

✓ Produktreport im ERP-Marktüberblick  

✓ Success Story in der Zeitschrift 

✓ Imagewerbung 

✓ Videobeitrag auf ERP-
Management.de 

✓ Unternehmensvideo 

✓ Werbung im Redaktionsvideo 

Nutzen Sie unsere individuell zusammengestellten Pakete.
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Auswahl, Einführung und Betrieb 
von ERP-Systemen

Branding: 

Steigern Sie die Bekannt-
heit Ihrer Marke!

Kombinieren Sie die 
Vorteile von digital 
und print.

Teilen Sie uns Ihre Vorstel-
lungen mit und wir
erstellen gemeinsam ein 
Paket entsprechend Ihrer
Wünsche!

Starterpaket:

• Imagebanner, Top-Banner: 1000 x 260 px,  
2 Monate auf der Startseite ERP- Management.de

• Eintrag ins ERP- Anbieterportal, online und 
print für 12 Monate, online inkl. der Verlinkung 
mit Ihren weiteren Inhalten

• Produktreport im ERP-Marktüberblick

Neukundenpreis: 2.300 €

Paket Smart:

• Imagebanner, Top-Banner: 1000 x 260 px,  
2 Monate auf der Startseite ERP- Management.de

• Eintrag ins ERP- Anbieterportal, online und 
print für 12 Monate, online inkl. der Verlin-
kung mit Ihren weiteren Inhalten

• Produktreport online, 2 Monate auf der Start-
seite von ERP- Management.de 

• Success Story in der Zeitschrift und on-
line, 2 Monate auf der Startseitevon ERP- 
Management.de sowie der Abdruck von 2 
Seiten in der Zeitschrift 

• Imagewerbung, 1/3 Anzeige in der Zeitschirft 
im vorderen Heftdrittel

Paketpreis: 5.490 €

Premiumpaket

• Eintrag ins ERP- Anbieterportal, online und 
print für 12 Monate, online inkl. der Verlinkung 
mit Ihren weiteren Inhalten

• Produktreport im ERP-Marktüberblick
•  für ein Jahr
• Produktreport online, 2 Monate auf der Start-

seite von ERP- Management.de
• Success Story in der Zeitschrift und online,  

2 Monate auf der Startseite von ERP- 
Management.de sowie der Abdruck von 2 
Seiten in der Zeitschrift

• Videobeitrag online, 6 Monate auf der Start-
seite von ERP- Management.de

• Imagewerbung, 1/1 Anzeige in der Zeitschirft 
im vorderen Heftdrittel oder Umschlag

Paketpreis: 8.590 €

Imagewerbung
Videobeitrag auf ERP- Management.de
Unternehmensvideo
Werbung im Redaktionsvideo

Imagebanner auf ERP- Management.de
Eintrag ins ERP- Anbieterportal
Produktreport im ERP-Marktüberblick 
Success Story in der Zeitschrift

So steigern Sie die Bekanntheit Ihrer Marke
Kombinieren Sie die Vorteile von digital und print

Branding



Unsere Pakete für Ihre Markenbildung
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Starterpaket 
Leistungen: 

✓ Imagebanner, Top-Banner: 
1000 x 260 px, 
2 Monate auf der Startseite 
ERP-Management.de  

✓ Eintrag ins ERP-
Anbieterportal, online und 
print für 12 Monate, online 
inkl. der Verlinkung mit Ihren 
weiteren Inhalten  

✓ Produktreport im ERP-
Marktüberblick  
 

Neukundenpreis 

2.300 €

Paket Smart 
Leistungen: 

■ Imagebanner, Top-Banner: 1000 x 
260 px, 2 Monate auf der Startseite 
ERP-Management.de 

■ Eintrag ins ERP-Anbieterportal, 
online und print für ein Jahr, inkl. 
Verlinkung mit Ihren Inhalten  

■ Produktreport online, 2 Monate auf 
der Startseite von ERP-
Management.de  

■ Success Story in der Zeitschrift und 
online, 2 Monate auf der Startseite 
von ERP- Management.de sowie 
Abdruck von 2 Seiten in der 
Zeitschrift  

■ Imagewerbung, 1/3 Anzeige in der 
Zeitschrift im vorderen Heftdrittel  

Paketpreis 

5.490 €

Premiumpaket 
Leistungen: 

■ Eintrag ins ERP-Anbieterportal für ein 
Jahr, online und print, online inkl. der 
Verlinkung mit Ihren Inhalten  

■ Produktreport im ERP-
Marktüberblick  und online, 2 Monate 
auf der Startseite von ERP-
Management.de  

■ Success Story in der Zeitschrift und 
online, 2 Monate auf der Startseite 
von ERP- Management.de sowie 
Abdruck von 2 Seiten in der Zeitschrift  

■ Videobeitrag online, 6 Monate auf 
der Startseite von ERP-
Management.de  

■ Imagewerbung, 1/1 Anzeige in der 
Zeitschrift im vorderen Heftdrittel 
oder Umschlag  

 
Paketpreis 

8.590 €
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Leadgenerierung
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So gewinnen Sie neue Interessenten  
Gewinnen Sie Leads digital und print 

✓ Whitepaper zu aktuellen Herausforderungen auf ERP-
Management.de (ab 1.990 €)  

✓ Quote zur Interessentengewinnung: Beispiel: 142 
Kontaktdaten während der Kampagnenlaufzeit  

✓ ERP-Anbieterportal  

✓ Produktreports und Success Stories

Unsere Garantie: Erreichen Sie die Anzahl der Kontakte 
nicht im gebuchten Kampagnenzeitraum, verlängern wir 
die Laufzeit kostenfrei! 
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Auswahl, Einführung und Betrieb 
von ERP-Systemen

So gewinnen Sie neue Interessenten
Gewinnen Sie Leads digital und print

• Whitepaper zu aktuellen Herausforderungen auf ERP-Management.de (ab 1.990 €) 
Quote zur Interessentengewinnung: Beispiel: 142 Kontaktdaten während der Kam-
pagnenlaufzeit

• ERP-Anbieterportal
• Produktreports und Success Stories

Leadgenerierung:

Gewinnen Sie neue 
Interessenten!

Unsere Garantie:  
Erreichen Sie die Anzahl 
der Kontakte nicht 
im gebuchten Kampag-
nenzeitraum, verlängern 
wir die Laufzeit kosten-
frei!Starterpaket:

• Ihre Nachricht/Anzeige im Infobrief, Einträge 
in 3 Ausgaben

• Eintrag ins ERP-Anbieterportal, online und 
print für 12 Monate, online inkl. der Verlinkung 
mit Ihren weiteren Inhalten

• Produktreport online, 2 Monate auf der Start-
seite von ERP-Management.de 

Paketpreis: 2.790 €
Paket Smart:
• Ihre Nachricht/Anzeige im Infobrief, Einträge 

in 4 Ausgaben
• Eintrag ins ERP-Anbieterportal, online und 

print für 12 Monate, online inkl. der Verlinkung 
mit Ihren weiteren Inhalten

• Produktreport online, 2 Monate auf der Start-
seite von ERP-Management.de 

• Whitepaper online, 6 Monate auf der Startsei-
te von ERP-Management.de inkl. der Abfrage 
von Kontaktdaten

• Ankündigung des Whitepapers im Infobrief 
und in der Zeitschrift (1 Seite)

Paketpreis: 6.890 €

Premiumpaket:
• Ihre Nachricht/Anzeige im Infobrief, Einträge 

in 4 Ausgaben
• Eintrag ins ERP-Anbieterportal, online und 

print für 12 Monate, online inkl. der Verlinkung 
mit Ihren weiteren Inhalten

• Produktreport online, 2 Monate auf der Start-
seite von ERP-Management.de 

• Erstellung eines themenspezifischen White-
papers

• Whitepaper online, 6 Monate auf der Startsei-
te von ERP-Management.de inkl. der Abfrage 
von Kontaktdaten

• Ankündigung des Whitepapers im Infobrief 
und in der Zeitschrift (1 Seite)

Paketpreis: 9.890 € 

Teilen Sie uns auch 
gerne Ihre Vorstellungen 
mit und wir erstellen 
gemeinsam ein Paket 
entsprechend Ihrer Wün-
sche!



Unsere Pakete für Ihre Leadgenerierung
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Starterpaket 
Leistungen: 

✓ Ihre Nachricht/Anzeige im 
Newsletter, Einträge in 3 
Ausgaben  

✓ Eintrag ins ERP-
Anbieterportal, online und 
print für 12 Monate, online 
inkl. der Verlinkung mit Ihren 
weiteren Inhalten  

✓ Produktreport online, 2 
Monate auf der Startseite von 
ERP-Management.de 

Paketpreis 

2.790 €

Paket Smart 
Leistungen: 

✓ Ihre Nachricht/Anzeige im 
Newsletter, Einträge in 4 Ausgaben  

✓ Eintrag ins ERP-Anbieterportal, 
online und print für 12 Monate, 
online inkl. der Verlinkung mit Ihren 
Inhalten  

✓ Produktreport online, 2 Monate auf 
der Startseite von ERP-
Management.de  

✓ Whitepaper online, 6 Monate auf der 
Startseite von ERP-Management.de 
inkl. der Übermittlung von 
Kontaktdaten  

✓ Ankündigung des Whitepapers im 
Newsletter und Zeitschrift (1 Seite)  

Paketpreis 

6.890 €

Premiumpaket 
Leistungen: 

✓ Ihre Nachricht/Anzeige im Newsletter, 
Einträge in 4 Ausgaben  

✓ Eintrag ins ERP-Anbieterportal, online 
und print für 12 Monate, online inkl. 
der Verlinkung mit Ihren  Inhalten  

✓ Produktreport online, 2 Monate auf 
der Startseite von ERP-
Management.de  

✓ Erstellung eines themenspezifischen 
Whitepapers  

✓ Whitepaper online, 6 Monate auf der 
Startseite von ERP-Management.de 
inkl. der Übermittlung von 
Kontaktdaten  

✓ Ankündigung des Whitepapers im 
Newsletter und Zeitschrift (1 Seite)  

 
Paketpreis 

ab 9.890 €
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Whitepaper
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Auswahl, Einführung und Betrieb 
von ERP-Systemen

Veröffentlichen Sie Empfehlungen zum Stand der Technik, Leistun-
gen, Standards oder Funktionen in einem Whitepaper zur Ausgabe 
Ihrer Wahl. Je Ausgabe ist nur ein Whitepaper buchbar.*

Erlangen Sie direkte Leads durch exklusiven Content und erstklassige 
Platzierung

Erzielen Sie bis 
zu 142 Leads 
innerhalb der 
Kampagnen-
laufzeit!

Preise

• Whitepaper monatlich    390 €
• Whitepaper  6 Monate 1.990 €
• Whitepaper  12 Monate 2.490 €

Printzuschlag
• Abdruck in einer Printausgabe:   690 €  

pro Seite ca. 3.500 Zeichen zuzügl.  
Bildmaterial

* außer bei Messeausgaben.

Veröffentlichen Sie Empfehlungen zum Stand der Technik, 
Leistungen, Standards oder Funktionen in einem 
Whitepaper zur Ausgabe Ihrer Wahl. Je Ausgabe ist nur ein 
Whitepaper buchbar.*  

Erlangen Sie direkte Leads durch exklusiven Content und 
erstklassige Platzierung.

* 
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Preise 

✓  Whitepaper monatlich 390 €

✓  Whitepaper 6 Monate 1.990 €

✓  Whitepaper 12 Monate 2.490 €

✓ Printzuschlag (Abdruck in einer 
Printausgabe: pro Seite ca. 3.500 
Zeichen zuzügl. Bildmaterial)

690 €



Stories…
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Ein Produktreport beschreibt die Merkmale und Vorteile eines aktuellen 
Produktes oder einer Dienstleistung Ihres Unternehmens.  
Das Unternehmensportrait stellt Ihr Unternehmen vor. 

3 Monate Online: 750 €

Printzuschlag für einen Abdruck in der nächsterreichbaren Ausgabe: 690 €  
 
Pay-per-visit / Pay-per-named-visit: Lassen Sie sich von unserer Mediaspezialistin beraten.

Eine Success Story enthält die Darstellung einer erfolgreichen Einführung eines 
Anwendungssystems oder die gelungene Anwendung einer Beratungsmethode 
bei einem Ihrer Kunden.  

3 Monate Online: 900 €

Als weiteres Format bietet ein Chefportrait mit Ihren angebotenen 
Dienstleistungen eine persönliche Darstellung.  

3 Monate Online: 750 €



Newsletter
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Newsletter  

ERP Management bietet ein vielschichtiges, multimediales und 
interaktives Angebot an Fach- und Produktinformationen sowie 
Neuigkeiten über ERP-Systeme und andere Informationssysteme 
im Unternehmen. Erreichen Sie Ihre Kunden schnell und effektiv 
mit dem alle vier Wochen erscheinenden Newsletter. 

Anzeige im Newsletter: 590 €  

Textumfang: ca. 500 Zeichen (inkl. Leerzeichen) 
Ein Bild und ein Link sind inklusive.  

 
 
Stand-Alone Newsletter 

Zu Ihrem Thema verfassen wir einen redaktionellen Newsletter für 
unsere ca. 6.500 Adressaten, erwähnen darin Ihr Produkt / Ihre 
Veranstaltung / Ihre Dienstleistung und verlinken auf eine 
beliebige Website.  

Preis: 3.490 € 

✓ Reichweite: bis zu 15.800  
(Stand September 2020)  

✓ Click-to-open-Rate  
(CTOR): 13,2 % (Quelle:  
Infobrief 2020)  

✓ Open rate: 14,6 % (Quel-  
le: Infobrief 4/2020) 



Banner
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Topbanner (1000 x 260 px)

Floating 
Banner  

2x 
 (200 x 
483 px)

Topbanner 

wöchentlich  390 € 

Floating Banner 

wöchentlich 290 €



Printanzeigen
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Druckunterlagen  

Liefern Sie EPS-Dateien mit eingebundenen Schriften, PDF-Dateien, TIFFs oder JPEGs  
mit mind. 300 dpi Bildauflösung per E-Mail an satz@gito.de. 

2/1 4c  6.900 € 

432 x 303 mm

1/1 4c  3.850 € 

216 x 303 mm

1/2 4c  2.200 € 

216 x 145 mm



Weitere Printanzeigen

19

Druckunterlagen  

Liefern Sie EPS-Dateien mit eingebundenen Schriften, PDF-Dateien, TIFFs oder JPEGs  
mit mind. 300 dpi Bildauflösung per E-Mail an satz@gito.de.
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Auswahl, Einführung und Betrieb 
von ERP-Systemen

Titel

1/1

1/2 quer im Anschnitt

1/3 quer im Anschnitt

1/
2 
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Rabatte
 
2-maliges Schalten 5 %
3-maliges Schalten 10 %
4-maliges Schalten 15 %
 
Kombination mit anderen 
Zeitschriften des  
Verlages 10 %

Durchschaltung 9 statt 12 
zahlen 

Druckunterlagen 

Liefern Sie EPS-Dateien mit eingebun-
denen Schriften, PDF-Dateien, TIFFs oder 
JPEGs mit mindestens 300dpi per E-Mail an 
satz@gito.de. 

Beilagen 

Beilagen müssen so ge-
staltet sein, dass sie nicht 
mit dem Redaktionsteil 
verwechselt werden 
können. 

Format: Maximal 205 mm 
breit, 290 mm hoch 
 
850 € für Aboauflage, 
2.600 € für Gesamt- 
auflage

Anzeigenpreise

• Titel (135 x 207 mm)  4.350 €
• 1/1 216 x 303 mm  3.850 €
• 1/2 hoch (106 x 303 mm)  2.200 €
• 1/3 hoch (73 x 303 mm)  1.600 €
• 1/2 quer (216 x 145 mm)  2.200 €
• 1/3 quer (216 x 106 mm)  1.600 €
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Adaptive Spielifizierung im KVP ab S. 57
Informieren Sie sich in diesem Beitrag, wie Sie gegenwärtigen 
Herausforderungen für den KVP wirksam begegnen und wie 
Probleme des KVPs mit adaptiver Spielifizierung gelöst werden können.

SAP-Sonderteil

Einsatz von SAP S/4HANA bei Automobilzulieferern ab S. 48

S/4HANA Einführung im Mittelstand  ab S. 51

Marktübersicht  zur Digitalisierung
Auswertung  ab S. 35
Tabellarischer Überblick ab S. 37

Success Stories

Digitalisierung im Großhandel: 
ALPHAPLAN bei Maschinen Stockert ab S. 14

Vertriebsoptimierung bei der Hauser GmbH – 
Warenauslieferung erfolgt unmittelbar nach dem 
Vertriebsgespräch ab S. 16

Electronic-Distributor Börsig stellt sich mit KUMAVISION ERP 
für die Zukunft auf –Transparent gehandelt ab S. 18

Unternehmens- und Produktportraits

CVS ingenieurgesellschaft mbH S. 20

proAlpha S. 21

SoftENGINE GmbH S. 22

jKarat GmbH S. 23

Service

Editorial S. 3

Impressum ab S. 4

Messeführer ERP-Fachmesse ab S. 6

Nachrichten  ab S. 9

Kolumne S. 13

Anbieterportal ab S. 60

Dr. ERPel  S. 66

Titel: © NicoElNino / stock.adobe.com

Die nächste Online-Ausgabe von ERP-Management.de er-
scheint zeitgleich am 22.10.2019.

Die nächste Print-Ausgabe der Zeitschrift 
ERP Management erscheint am 10.12.2019.

www.ipml.de

HKS 93 K (C: 25/M:0/Y: 10/K: 80)

HKS 42 K (C: 100/M: 85/Y: 0/K:0)

Schriftart: (IMPL Institut für...) Bitstream Vera Sans Roman

Gestaltungsrichtlinien für IPML Institut für Produktionssteuerung,
Materialwirtschaft und Logistik GmbH
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library.gito.de

Der Weg zu Ihrer 
Open Access-Publikation

Die sofortige Verfügbarkeit Ihrer Fachpublikation für die wissenschaftliche Ge meinschaft ist unser vor-
rangiges Ziel. Durch unsere Mitgliedschaft bei CrossRef, der führenden internationalen Organisation 
zur Förderung der wissenschaft lichen Kommunikation, können wir unseren Autoren und Herausge-
bern alle Vorteile von Open Access zu einem sehr günstigen Preis zur Verfügung stellen. 

Ihre Vorteile:
• Schnelligkeit – online in wenigen Tagen auf library.gito.de
• Professionelles Layout – auf Wunsch durch unsere Grafi k
• Günstige Investition – preiswerter als alle Wettbewerber
• Flexibilität bei der Vergabe der DOI 
• Print auf Wunsch möglich 
• Einfache Weiterverbreitung

Kontakt
Martina Braun 
Tel.: +49 30 41 93 83 64 
E-Mail: martina.braun@gito.de

und gewinnbringend durchgeführt 
werden können, haben die COSCOM 
Consultants technische Möglichkeiten 
geschaffen und digitale Consulting-
Unterlagen erarbeitet. Die Beratungs-
gespräche zur Orientierung in der 
Shopfloor-Digitalisierung bzw. Erarbei-
tung von Verbesserungspotenzialen in 
den bestehenden Prozessen werden 
in einen virtuellen Besprechungsraum 
verlagert. Die Gespräche behalten ih-
ren individuellen Charakter mit Diskus-
sion und Exklusivität. Die so durchge-
führten COSCOM Beratungsgespräche 
sind keine klassischen Webinare für ein 
Massenpublikum, sondern Individual-
gespräche mit konkreten Umsetzungs-
empfehlungen.
www.coscom.eu

KI-basierte 
Entscheidungssysteme

Dr. Kay Knoche ist Principal Solution 
Consultant bei Pegasystems, kom-
mentiert, was Künstliche Intelligenz 
eigentlich konkret zu leisten vermag 
und findet die Antwort in der Coro-

na-Krise: Auf zahl-
reiche Unterneh-
men und Organi-
sationen rollt in 
der Krisensituation 
eine regelrechte 
Flut an digitalen 
Anfragen zu. Und 
viele von ihnen ge-
hen in dieser Flut 
unter. Dabei han-
delt es sich beim 
Gros dieser Anfra-
gen um standar-
disierte Anliegen, 
die am Ende alle 
gleich beantwortet werden. Rund 80 
Prozent von ihnen könnten deshalb 
wahrscheinlich mit Hilfe KI-basierter 
Entscheidungssysteme vollautoma-
tisch bedient werden, ohne dass dazu 
menschlicher Eingriff erforderlich ist. 
Solche Systeme sind in der Lage, die 
eingehenden Anfragen zu sortieren, 
die unproblematischen mit vorberei-
teten Texten selbstständig zu beant-
worten und die problematischen zur 

manuellen Nachbearbeitung weiter-
zureichen – sei es zur Betrugserken-
nung, weil es sich um einen doppelten 
Antrag handelt, oder weil wichtige 
Informationen fehlen. Das ermöglicht 
es Unternehmen und Organisationen, 
sich vor allem auf die kritischen An-
fragen zu konzentrieren. Nach Jahren 
des KI-Hypes fragen sich immer noch 
viele, welchen konkreten Mehrwert 
diese Technologie eigentlich wirklich 

Individual WEB-Meetings mit erfahrenen COSCOM Consultants 
zum Thema Shopfloor-Digitalisierung. 

HOW DO
YOU WANT
THE WORLD
TO BE?

Bei MHP warten wir die Zukunft nicht ab, sondern gestalten sie aktiv mit. Indem wir als Digitali- 
sierungsexperte für Mobility und Manufacturing Entwicklungen vorausdenken und zukünftige 
Herausforderungen bereits in der Gegenwart lösen, nehmen wir Einfluss auf den digitalen 
Fortschritt: Für unsere Kunden, für MHP und für eine lebenswerte Zukunft. Besuchen Sie MHP 
auf der HMI 2019 (01. – 05. April) am Partnerstand der SAP (Halle 7 l Stand A02) und erleben 
Sie wie aus der Vision „Smart Factory“ Wirklichkeit wird. Willkommen im Übermorgen:  
www.mhp.com

Besuchen Sie MHP auf der HMI 2019 am  
Partnerstand der SAP (Halle 7 l Stand A02)

MHP_AZ_Image_2019_210x297_3mm_4c_dawi_WORLD_FOGRA39.indd   1 13.03.19   17:57
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SAP®    
 SAP für den Mittelstand

Die wichtigsten Dienstleister

Die Neptune Digital Experience Platform ist eine 
führende Low-Code & ABAP basierte Entwick-
lungsplattform für Fiori Apps, die hilft, Geschäfts-
prozesse & Benutzeroberfl ächen zu modernisieren 
und zu optimieren. Das gesamte Geschäftsumfeld 
wird vereinheitlicht mit den Vorteilen einer univer-
sellen Backend-Integration. Zeit-/Kostenaufwand 
für Design, Erstellung, Integration, Bereitstellung & 
Wartung von Apps wird drastisch reduziert - über 
Desktop-, Mobil- & Offl  ine Umgebungen hinweg. 
Als einziges zertifi ziertes SAP Plug-In, Ihre  Fiori-
Alternative wenn die Standard Apps nicht funktio-
nieren. All das ohne SCP Zwang, ohne WebIDE oder 
HANA Notwendigkeit.

Neptune Software
Iffl  andstraße 4

22087 Hamburg
Tel.: +49 40 88307042

Web: www.neptune-software.com/sap

B.i.TEAM ist ein mittelständisches Beratungshaus 
mit Fokus auf SAP ERP und S/4 HANA. Mehr als 100 
Mitarbeiter/innen an den Standorten Berlin, Karls-
ruhe und München sind bundesweit und interna-
tional im Einsatz. Langjährige Beratungskompe-
tenz in den Bereichen Vertrieb, Materialwirtschaft, 
Produktion, Rechnungswesen, Controlling und 
Entwicklung werden durch Projektmanagement, 
prozessorientiertes Denken und innovative Kon-
zepte ergänzt. Mit dem Fokus auf die Branchen Au-
tomobil, Medizintechnik, Papier, Maschinen- und 
Anlagenbau vertrauen mehr als 100 zufriedene 
Unternehmen auf die Experten von B.i.TEAM. Mit 
eigenen Lösungen wird der SAP-Standard mittel-
standsgerecht erweitert. 

B.i.TEAM Gesellschaft für Softwareberatung mbH 
An der RaumFabrik 33c 

76227 Karlsruhe 
Web: www.b-i-team.de

Bitte geben Sie bei Ihrer Anmeldung unter www.sap-eam.de folgenden Code ein
und Sie erhalten 10% Rabatt:  EMEAM2019

 24. Jahrestagung | 05. – 06. Juni 2019, Potsdam

» Trends in der SAP-gestützten Instandhaltung
» Best Practices zum Einsatz von SAP EAM aus verschiedenen Branchen
» Erfolgsfaktoren bei der Einführung von SAP S/4HANA
» Bessere Anlageninformationen mit SAP Intelligent Asset Management
» Inspektion und Wartung auf Basis von Checklisten

Einsatz intelligenter SAP-Lösungen für Instandhaltung & Technischen Service

2019

EAM_2019_Anzeige_216x106mm_ERP.indd   1 05.03.19   10:16

GRENZENLOSE FREIHEIT.
MOBILER ZUGRIFF 
AUF IHRE PROZESSE,
EGAL WANN, EGAL WO. 
#READYFORTHEFUTURE?

Erfahren Sie mehr unter:
www.caniaserp.de

INNOVATIONSPREIS-IT

BEST OF 2018
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Preise 

Titel (135 x 207 mm) 4.350 €

1/1 (216 x 303 mm) 3.850 €

1/2 hoch (106 x 303 mm)  

1/2 quer (216 x 145 mm)
2.200 €

1/3 hoch (73 x 303 mm) 

1/3 quer (216 x 106 mm)
1.600 €



Anbieterportal
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Das erp-management.de-Anbieterportal verschafft 
Ihnen qualifizierte Leads und optimiert Ihre 
Trefferposition (SEO) bei Suchmaschinen.  
Die Vorteile Ihres Eintrags:  

✓ Präsenz im Zielmarkt: ERP-Interessenten surfen auf unserer 
Website  

✓ Potenzielle Leads sind nur einen Klick von Ihrer Website 
entfernt  

✓ Pressemeldungen, Success Stories und Produktreports in 
Ihrem Eintrag  

✓ Links zu Ihren Profilen in den sozialen Medien (z. B. Facebook)  

✓ Präsentation als Branchenspezialist durch Angabe von 
Branchen und des Leistungsspektrums 

✓ Crossmediale Vernetzung: qualifizierter Eintrag im 
Anbieterverzeichnis der Zeitschrift ERP Management 



Ihr Eintrag im ERP-Anbieterportal
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Ein Basiseintrag mit Adresse und Telefon-, 
Faxnummer ist kostenlos.  

Beim Premiumeintrag wird exklusiv  
bei ERP-Management.de vermerkt, an 
welchen Marktübersichten Sie 
teilgenommen haben.  

Alle Success Stories und Nachrichten  
aus ERP-Management.de und ERP 
Management (Print) werden in Ihren 
Eintrag übernommen.  

Es wird zu Ihrem Webauftritt 
weiterverlinkt und ein Kontaktformular 
angeboten, dessen Eingaben unmittel- 
bar zu Ihnen gelangen. Ein Logo ist 
ebenso enthalten wie ein beschreiben- 
der Text zu Ihrem Unternehmen bzw. 
Ihrem Leistungsspektrum.  

Sie können Ihr Unternehmen im 
Volleintrag in bis zu drei Branchen  
und bei bis zu zwei Leistungen  
eintragen. 

Basis Logo Premium Platinum

Firmenname, Anschrift, Telefon, Fax ✔ ✔ ✔ ✔

Vermerk „Teilnahme an der 
Marktübersicht“ ✔ ✔ ✔ ✔

Website ✔ ✔ ✔ ✔

Logo ✔ ✔ ✔

E-Mail-Kontakt (für direkte Leads) ✔ ✔ ✔

Links zu Ihren Pressemitteilungen  
in ERP Management (print und online) ✔ ✔

Links zu Ihren Success Stories, 
Produktreports etc. in ERP 
Management (print und online)

✔ ✔

Unternehmensprofil ✔ ✔

Eintrag in Printversion von ERP 
Management (6 Ausgaben pro Jahr) ✔ ✔

High Profile and Visibility: Ihr Eintrag  
direkt auf der Startseite des Anbieter-
portals für prominente Sichtbarkeit

✔

Preis pro Monat 0,00 € 19 € 99 € 169 €



Ansprechpartner
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Allgemeine Geschäftsbedingungen  

1. „Anzeigenauftrag“ im Sinne der nachfolgenden Allgemeinen Geschäftsbedingungen ist der Vertrag über die 
Veröffentlichung einer oder mehrerer Anzeigen eines Werbungstreibenden oder sonstigen Inserenten in einer 
Druckschrift oder in einem elektronischen Medium zum Zweck der Verbreitung.  
2. Anzeigen sind im Zweifel zur Veröffentlichung innerhalb eines Jahres nach Vertragsabschluss abzurufen. Ist im Rahmen 
eines Abschlusses das Recht zum Abruf einzelner Anzeigen eingeräumt, so ist der Auftrag innerhalb eines Jahres seit 
Erscheinen der ersten Anzeige abzuwickeln, sofern die erste Anzeige innerhalb der in Satz 1 genannten Frist abgerufen 
und veröffentlicht wird.  
3. Bei Abschlüssen ist der Auftraggeber berechtigt, innerhalb der vereinbarten bzw. der in Ziffer 2 genannten Frist auch 
über die im Auftrag genannte Anzeigenmenge hinaus weitere Anzeigen abzurufen. 
4. Wird ein Auftrag aus Umständen nicht erfüllt, die der Verlag nicht zu vertreten hat, so hat der Auftraggeber, 
unbeschadet etwaiger weiterer Rechtspfichten, den Unterschied zwischen dem gewährten und dem der tatsächlichen 
Abnahme entsprechenden Nachlass dem Verlag zu erstatten. Die Erstattung entfällt, wenn die Nichterfüllung auf höhere 
Gewalt im Risikobereich des Verlages beruht.  
5. Aufträge für Anzeigen und Fremdbeilagen, die erklärtermaßen ausschließlich in be- stimmten Nummern, bestimmten 
Ausgaben oder an bestimmten Plätzen der Druckschrift veröffentlicht werden sollen, müssen so rechtzeitig beim Verlag 
eingehen, dass dem Auftraggeber noch vor Anzeigenschluss mitgeteilt werden kann, wenn der Auftrag auf diese Weise 
nicht auszuführen ist. Rubrizierte Anzeigen werden in der jeweiligen Rubrik abgedruckt, ohne dass dies der ausdrücklichen 
Vereinbarung bedarf.  
6. Textteil-Anzeigen sind Anzeigen, die mit mindestens drei Seiten an den Text und nicht an andere Anzeigen angrenzen. 
Anzeigen, die aufgrund ihrer redaktionellen Gestaltung nicht als Anzeigen erkennbar sind, werden als solche vom Verlag 
mit dem Wort „Anzeige“ deutlich kenntlich gemacht.  
7. Der Verlag behält sich vor, Anzeigenaufträge– auch einzelne Abrufe im Rahmen eines Abschlusses – und 
Beilagenaufträge wegen des Inhalts, der Herkunft oder der technischen Form nach einheitlichen, sachlich gerechtfertigten 
Grundsätzen des Ver-ages abzulehnen, wenn deren Inhalt gegen Gesetze oder behördliche Bestimmungen verstößt oder 
deren Veröffentlichung für den Verlag unzumutbar ist. Dies gilt auch für Aufträge, die bei Geschäftsstellen, 
Annahmestellen oder Vertretern aufgegeben wer- den. Beilageaufträge sind für den Verlag erst nach Vorlage eines 
Musters der Beilage und deren Billigung bindend. Beilagen, die durch Format oder Aufmachung beim Leser den Eindruck 
eines Bestandteil der Zeitung oder Zeitschrift erwecken oder Fremdanzeigen enthalten, werden nicht angenommen. Die 
Ablehnung eines Auftrages wird dem Auftraggeber unverzüglich mitgeteilt.  
8. Für die rechtzeitige Lieferung des Anzeigentextes und einwandfreier Druckunterlagen oder der Beilagen ist der 
Auftraggeber verantwortlich. Für erkennbar ungeeignete oder beschädigte Druckunterlagen fordert der Verlag 
unverzüglich Ersatz an. Der Verlag gewährleistet die für den belegten Titel übliche Druck- bzw. Medienqualität im Rahmen 
der durch die Druckunterlagen gegebenen Möglichkeiten.  
9. Der Auftraggeber hat bei ganz oder teilweise unleserlichem, unrichtigem oder bei unvollständigem Abdruck der Anzeige 
Anspruch auf Zahlungsminderung oder eine einwandfreie Ersatzanzeige, aber nur in dem Ausmaß, in dem der Zweck der 
Anzeige beeinträchtigt wurde. Lässt der Verlag eine hierfür angemessene Frist verstreichen oder ist die Ersatzanzeige 
erneut nicht einwandfrei, so hat der Auftraggeber ein Recht auf Zahlungsminderung oder Rückgängigmachung des 
Auftrages. Schadensersatzansprüche aus positiver Forderungsverletzung, Verschulden bei Vertragsabschluss und 
unerlaubter Handlung sind – auch bei telefonischer Auftragserteilung – ausgeschlossen. Schadensersatzansprüche aus 
Unmöglichkeit der Leistung und Verzug sind beschränkt auf Ersatz des vorhersehbaren Schadens und auf das für die 
betreffende Anzeige oder Beilage zu zahlende Entgelt. Das gilt nicht für Vorsatz oder grobe Fahrlässigkeit des Verlegers, 
seines gesetzlichen Vertreters und seines Erfüllungsgehilfen. Eine Haftung des Verlages für Schäden wegen des Fehlens 
zugesicherter Eigenschaften bleibt unberührt.  

Im kaufmännischen Geschäftsverkehr haftet der Verlag darüber hinaus auch nicht für grobe Fahrlässigkeit von 
Erfüllungsgehilfen: in den übrigen Fällen ist gegenüber Kaufleuten die Haftung für grobe Fahrlässigkeit dem Umfang nach 
auf den voraussehbaren Schaden bis zur Höhe des betreffenden Anzeigenentgelts beschränkt. Reklamationen müssen – 
außer bei nicht offensichtlichen Mängeln – innerhalb von vier Wochen nach Eingang von Rechnung und Beleg geltend 
gemacht werden.  
10. Probeabzüge werden nur auf ausdrücklichen Wunsch geliefert. Der Auftraggeber trägt die Verantwortung für die 
Richtigkeit der zugesandten Probeabzüge. Der Verlag berücksichtigt alle Fehlerkorrekturen, die ihm innerhalb der bei der 
Übersendung des Probeabzugs gesetzten Frist mitgeteilt werden.  
11. Sind keine besonderen Größenvorschriften gegeben, so wird die nach Art der Anzeige übliche, tatsächliche 
Abdruckhöhe der Berechnung zugrunde gelegt. 
12. Falls der Auftraggeber nicht Vorauszahlung leistet, wird die Rechnung sofort, möglichst aber vierzehn Tage nach 
Veröffentlichung der Anzeige übersandt. Die Rechnung ist innerhalb der aus der Preisliste ersichtlichen vom Empfang der 
Rechnung an laufenden Frist zu bezahlen, sofern nicht im einzelnen Fall eine andere Zahlungsfrist oder Vorauszahlung 
vereinbart ist. Etwaige Nachlässe für vorzeitige Zahlung werden nach der Preisliste gewährt.  
13. Bei Zahlungsverzug oder Stundung werden Zinsen sowie die Einziehungskosten berechnet. Der Verlag kann bei 
Zahlungsverzug die weitere Ausführung des laufenden Auftrages bis zur Bezahlung zurückstellen und für die restlichen 
Anzeigen Vorauszahlung verlangen. Bei Vorliegen begründeter Zweifel an der Zahlungsfähigkeit des Auftraggebers ist der 
Verlag berechtigt, auch während der Laufzeit eines Anzeigenabschlusses das Erscheinen weiterer Anzeigen ohne 
Rücksicht auf ein ursprünglich vereinbartes Zahlungsziel vor der Vorauszahlung des Betrages und von dem Ausgleich 
offenstehender Rechnungsbeiträge abhängig machen.  
14. Der Verlag liefert mit der Rechnung auf Wunsch einen Anzeigenbeleg. Je nach Art und Umfang des Anzeigenauftrags 
werden Anzeigenausschnitte, Belegseiten oder voll- ständige Belegnummern geliefert. Kann ein Beleg nicht mehr 
beschafft werden, so tritt an seine Stelle eine rechtsverbindliche Bescheinigung des Verlages über die Veröffentlichung 
und Verbreitung der Anzeige.  
15. Kosten für die Anfertigung bestellter Druckstöcke, Matern und Zeichnungen sowie für den Auftraggeber gewünschte 
oder zu vertretende erhebliche Änderungen ursprünglich vereinbarter Ausführungen hat der Auftraggeber zu tragen. 
16. Aus einer Auflagenminderung kann bei einem Abschluss über mehrere Anzeigen ein Anspruch auf Preisminderung 
hergeleitet werden, wenn im Gesamtdurchschnitt des mit dem der ersten Anzeige beginnenden Insertionsjahr die in der 
Preisliste oder auf andere Weise genannte durchschnittliche Auflage oder – wenn eine Auflage nicht genannt ist – die 
durchschnittliche verkaufte (bei Fachzeitschriften gegebenenfalls die durchschnittlich tatsächlich verbreitete) Auflage des 
vergangenen Kalenderjahres unterschritten wird. Eine Auflagenminderung ist nur dann ein zur Preisminderung 
berechtigter Mangel, wenn sie bei einer Auflage bis zu 50.000 Exemplaren 20% bei einer Auflage bis zu 100.000 
Exemplaren 15% bei einer Auflage bis zu 500.000 Exemplaren 10% bei einer Auflage über 500.000 Exemplaren 5% 
beträgt. Darüber hinaus sind bei den Abschlüssen Preisminderungsansprüche ausgeschlossen, wenn der Verlag dem 
Auftraggeber von dem Sinken der Auflage so rechtzeitig Kenntnis gegeben hat, dass dieser vor Erscheinen der Anzeige 
vom Vertrag zurücktreten konnte.  
17. Erfüllungsort ist der Sitz des Verlages. Im Geschäftsverkehr mit Kaufleuten, juristischen Personen des öffentlichen 
Rechts oder bei öffentlich-rechtlichen Sondervermögen ist bei Klagen Gerichtsstand der Sitz des Verlages. Soweit 
Ansprüche des Verlages nicht im Mahnverfahren geltend gemacht werden, bestimmt sich der Gerichtsstand bei Nicht-
Kaufleuten nach deren Wohnsitz. Ist der Wohnsitz der gewöhnliche Aufenthalt des Auftraggebers, auch bei Nicht-
Kaufleuten, im Zeitpunkt der Klageerhebung unbekannt oder hat der Auftraggeber nach Vertragsschluss seinen Wohnsitz 
oder gewöhnlichen Aufenthalt aus dem Geltungsbereich des Gesetzes ist als Gerichtsstand der Sitz des Verlages 
vereinbart. 
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